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KOMMENTAR

Heft in der Hand
Maren Fragen, Expertin für Stadtmarketing und Ein-
zelhandel bei der IHK Darmstadt:
Für eines können die Verantwortlichen im Rathaus 
nichts: die große Einzelhandels-Konkurrenz in Rhein-
Main. Zumal die meisten Läden in Groß-Gerau viel zu 
klein und damit unattraktiv sind für neue Kundenmag-
neten wie Kauf- und Warenhäuser. Zu diesem strukturel-
len Problem aber gesellt sich ein hausgemachtes: Groß-
Gerau hat sich Zeit gelassen, auf diese Entwicklung zu 
reagieren. Erst vor zwei Jahren wurde die Stelle eines 
Stadtmarketing-Experten eingerichtet. Zuvor waren 
weder die Verantwortlichkeiten klar definiert, noch gab 
es eine federführende Einrichtung. 

Es ist löblich, dass die Stadt jetzt mit „Fläche sucht 
Nutzer“ Initiative zeigt und ihre Hausaufgaben macht. 
Statt allein auf Zwischenlösungen oder teure Events und 
verkaufsoffene Sonntage zu setzen, wird nun ganzheit-
lich gedacht. Das geplante Netzwerk kann entscheiden-
de Impulse geben, um vorhandene Kaufkraft in Groß-
Gerau zu halten und neue zu generieren. Verdient hätte 
die Stadt dies allemal: Die große Masse der Geschäfte  
ist inhabergeführt und trägt so zur Identifikation der 
Bürger mit ihrer Stadt bei – in Zeiten immer uniformerer 
Citys beileibe keine Selbstverständlichkeit mehr. 

Spät, und hoffentlich nicht zu spät, nimmt Groß-Ge-
rau das Heft wieder in die Hand. „Fläche sucht Nutzer“ 
muss Teil einer langfristigen Strategie sein. Und es ist 
klar, dass nicht nur die Stadt in der Pflicht ist: Die Makler 
müssen ihren Beitrag leisten. Die Eigentümer müssen 
sich mit realistischen Mieten begnügen. Und die Groß-
Gerauer Bürger schließlich sind gut beraten, soweit wie 
möglich im Ort zu kaufen und so dafür zu sorgen, dass 
Groß-Gerau lebens- und liebenswert bleibt. •
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